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W wspotczesnej rzeczywisiti bezrobocie naky do najwekszych
negatywnych zjawisk wygbujacych w Polsce. O znaczeniu tego zjawiska,
a wiasciwie 0 spustoszeniu, jakie robi w spotetst®vie | gospodarce,
przekonaty si juz miliony naszych rodakow. Dramat bezrobocia dotyoaraz
czesciej ludzi mtodych i dobrze wyksztatconych, co jestzegdinie niebezpiecznym
zjawiskiem, ktére z pewnoia bedzie rzutowa na przyszié
i rozw0j naszego kraju.

Wiele mtodych os6b ma liczne obawy dotyoe ich przysziéci zawodowe;.
Zdobycie ciekawej pracy jest bardzo trudne w waaahkpanujcych obecnie na
lokalnym rynku. OsoBtie zamierzam wybtataka drog: zawodow, z ktérej lede
zadowolona. Dlatego zigpodgtam decyz zwiagzam z zatozeniem w przyszixi
wiasnej dziatalnéci gospodarcze).

Po ukaiczeniu szkohsredniej zamierzam studiowa pracow&. Dzigki temu
bede mogta poprawd swop sytuacg materialna i usamodzielrd sig.

To, bowiem da mi poczucie bycia ogaliezalena.

Glownym celem mojego projektu jest ukazanie motyvpmalejmowania
dziatalngci gospodarczej oraz czynnikOw wptyweych na podicie tak wanej
decyzji wzyciu cztowieka.



Problem skutecznego poruszaniag sna wspoiczesnym rynku pracy
w niedalekiej przyszkei bedzie dotyczyt wszystkich absolwentow pragych
rozpoca¢ prac zawodows. W obecnej rzeczywis§oi na rynku pracy jest wcej
0sOb poszukapych pracy, ni tych, ktérzy mog ja zaoferowd. Dlatego te
podicie dziatalnéci gospodarcze) jest w znacznym stopniu ra@zamiem tej
niekorzystnej dla spotecistwa sytuaciji.

W sporzdzonym przeze mnie projekcie ukazatam motywy rozgoa
dziatalngci na wilasny rachunek, biznes plan wybranego dsigeziccia
i czynniki, ktére wplyrty na jego wybor.

W tym celu wykorzystatam metody i techniki badanarketingowych.
Na terenie mojego miejsca zamieszkania i naghlich okolic przeprowadzitam
badanie ankietowe, ktérego celem miato ¢ bystwierdzenie czy istnieje
zapotrzebowanie na oferowanprzeze mnie sprzedauzywanych artykutow
dzieckcych.

Ponadto opieratamsina takichzrodtach informaciji jak: literatura fachowa i
Internet. Dz¢ki przeprowadzonym badaniom sformutowatam wniosaickwy.
Uwazam,ze wykonany przeze mnie projekidzie ,materialem pomocniczym” dla
innych osob zamierzggych rozpocaé dziatalng¢
na witasny rachunek.
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ROZDZIAL 1

Motywy podgcia
dziatalnagcl gospodarcze]



Dziatalna¢ gospodarcza oznacza sytugaey ktorej osoba fizyczna podejmuje
samozatrudnienie na witasny rachunek i na wiasngkoyzDecyz¢ taka podejmuj
trzy grupy osob:

1) ci, ktorzy praga stworzy¥ od podstaw przedgiiorstwo, rozwijg je,
zarabigc w ten sposéb naycie | czerpac z tego satysfakezawodovy

2) ci, ktérzy praga wykorzystd swop dziatalnég¢ jak wolny zawod, na rzecz
wielu zleceniodawcow, Kkorzysiaj ze swobody, jak daje samodzielna
organizacja pracy

3) ci, ktérzy ze wzgldu na spodziewane korgy ekonomiczne albo naktonieni
do tego przez pracodagycpodejmug czy kontynuuwj kariek pracownica,
dziataac formalnie w ramach prowadzone] przez siebie pHrmze]
dziatalndci gospodarczej

Zasadnicz korzyscia, jednoosobowe] dziataldoi gospodarczej jest praca
w ogole, czyli fakt posiadaniarodta dochoddéw. Osoiie uwaam, ze zawsze
lepiej pracowd, niz by¢ bezrobotnym. Ing powana korzyécia, jaka daje
samozatrudnienie, jest lavos¢ samodzielnego zorganizowania swojej pracy.

W tym roku ukacze Liceum Ekonomiczne. Po skczeniu szkotysredniej
chciatabym studiow@i jednoczénie pracowéa na wtasny rachunek, géyotowa¢
podicia samozatrudnienia daje aksze szanse na znalezienie pracy. Jestengosob
lubiaca dziata& na wilasny rachunek. &jle poszuky lepszych sposobéw
rozwiazywania swoich probleméw. Na tej podstawie wywnmsétam,ze firma
jednoosobowa to prawie idealna dla mnie forma pdasaia dziatalnei
gospodarczej. D role przy podgciu przeze mnie decyzji o samozatrudnieniu
odegraty zalety charakteryagp firmy jednoosobowe:

-brak ucazliwych formalngci przy zaktadaniu

-mozliwe wszystkie formy opodatkowania dziatafco

Kolejnym czynnikiem motywuacym mnie jest faktze najweksz zalet tak
prowadzonej dziatalrfgi s3 proste metody zagdzania. Jest to, bowiem firma
przedsgbiorcy, dlatego w moim przeddiiorstwie jako wiaciciel bede podejmowa
wszystkie decyzje. Dgki takiej formie moje przedebiorstwo lgdzie reagowato na
zmieniapce sk potrzeby rynku i dziatato elastycznie.

Innym czynnikiem, ktéry skionit mnie do pedja decyzji o samozatrudnienig s
stosunkowo niskie koszty zaenia jednoosobowego przegsorstwa. Nie ma te
zadnych ograniczeprzy wyborze sposobu rozliczania giurzdem skarbowym.

Decydujc sk na wiasne przedswiziccie licz sig z tym, ze sama &de
odpowiadé za wiasne fldy, jak rownie nie kede miata statlego wynagrodzenia. To
jednak mnie nie zniegka, poniewa jestem osolpambitry | przedsgbiorcza. Moim
priorytetowym celem jest rozwiggie wkasnego przedgiiorstwa oraz zapewnienie
miejsca pracy innym ludziom.

Mam cichy nadzieg, ze napisana przeze mnie praca ujrzy w przysteto
swiatto dzienne i nie pozostanie tylko projektemagyraa konkurs.



ROZDZIAL 11

MOoj pomyst na
samozatrudnienie



Rozpoczynajc dziatalng¢ gospodarcz musiatam zdecydowa w jakim
sektorze gospodarki chstartow&, poniewa istniep trzy mazliwosci takie jak:
1.Produkcja-wytwarzanie produktow.
2.Handel-sprzeda towaréw, czyli dostarczenie ich od producenta

do konsumenta. Mmoa go podziet na:

a) hurtowy

b) detaliczny

3.Uslugi$wiadczenie ustugi, np. naprawa samochodow.

Najbardzie] zainteresowata mnie dziata@khohandlowa. Chg zapc¢ Sk
sprzedaa uzywanych artykutow dzieecych.

Zdecydowatam s8i na otworzenie wilasnej dzialakw gospodarczej,
poniewa chag; zainwestowaw siebie i w swoje umiejnosci. Do podgcia decyzji o
samozatrudnieniu zmusita mnieztgytuacja, ktéra panuje na lokalnym rynku pracy.
W tej decyzji umochita mnie jeszcze informacja @atiga programu, ktory pomaga
absolwentom szkd@rednich na lepszy start w dorogigcie.

Program ,Pierwsza Praca” ma pomoéc miodym ludziownabezé sie
na rynku pracy. Celem wszystkich dzialgest nie dopuszczenie do tego, aby
absolwenci szkét stawali ¢sii pozostawali bezrobotnymi. Oprocz poradnictwa
zawodowego i poednictwa pracy, program ,Pierwsza Praca” opiera Si
na promowaniu zatrudnienia w:

» matych isrednich przedsgbiorstwach,
» samozatrudnienia,

» ksztatcenia,

» wolontariatu.

Dla zwkkszenia maliwosci podejmowania wiasne] dziatakw
gospodarczej program ,Pierwsza Praca” zaktada:

a) ograniczenie przeszkod i kosztow tworzenia mizbobrstw;

b) uruchomienie w diej skali programu udzielania takich kredytow, ¢oaen
kredytowych i systemu doptat do kosztow opmbowania i zwizanego
z nimi profesjonalnego doradztwa;

c) okresowe zawieszenia pobierania od absolwent@ktadagcych wiasne
przedsibiorstwo emerytalno-rentowe] @xi skladki na ubezpieczenie
spoteczne. Na mocy tej ustawy absolwent wesikr 12 miegcy od podgcia
dziatalnéci gospodarcze] m® uzyskéd z Funduszu Pracy dofinansowanie
skitadek w oxci przeznaczonej na ubezpieczenie wypadkowe oraowe.
Stanowi to ogo6tem 14,62% podstawy (tj. nagnaego wynagrodzenia), czyli
kwot 111 ziotych.

W warunkach panagych obecnie na rynku pracy zdobycie ciekawe] pracy
jest bardzo trudne. Dlategoztedecydowatam gina samozatrudnienie. Zamierzam
sprzedaw& uzywane produkty dzieegce. Pomyst ten narodzit ¢si
na podstawie wilasnych przegigh, rozmow z najbliszz rodzim i przyjaciotmi.
Znaczny wptyw na podgie decyzji o rodzaju dziataldoi gospodarcze] miata
obserwacja rodzin, u ktorych sprawowatlam opielad dziémi. Na podstawie
przeprowadzonych rozmow, wieme znaczna &&¢ osOb bylaby zainteresowana
kupowaniem w#ywanych artykutow dzieecych. Z kolei innych interesowataby



odsprzeda tych produktéw. | tak oto narodzit e¢i méd) pomyst
na samozatrudnienie.

Podejmujc dziatalnd¢ na wiasny rachunek zamierzam usamodziesi.
Zamierzam pokazasic jako osoba przedgiiorcza i potratica wykorzysta zdobyte
dotychczas umiejnosci. W przyszidci pragre zrealizowg plany dotycace
wybranej przeze mnie dziataléw gospodarcze.
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Samoocena - spojrzenie
z dystansem na nup|
0S0bowd@c¢



Przed podjciem decyzji 0 samozatrudnieniu zastanawiatagncaly posiadam
osobowd¢, ktéra zezwoli mi i utatwi to przedswvziecie. Baz osobowdci tworzy
tzw. ,wielka patka”, obejmugca dwubiegunowe wymiary osobosed Ma ona
podstawowy charakter, poniewastniep dane empiryczne wskaagp, i© cechy
tworzace ten zbiér s w duzym zakresie uwarunkowane biologicznie (genetycznie)
Ocenia st, ze zakres wptywu genetycznego wynosi od 41 do 61%.

Lp. | ,Wielka pi gtka” - pi ¢¢ podstawowych wymiarow
osobowdci
1. ekstrawersja - introwersja
« gadatliwy e spokojny
e stanowczy * powsciagliwy
o aktywny * niesmiaty
* energiczny * milczacy
» dominupcy * wycofujacy sk
* entuzjastyczny e 0Samotniony
» towarzyski
2. ugodowid- nieusepliwosé
o zyczliwy » oschly
e uprzejmy e wrogi
» chwahcy o kiotliwy
» serdeczny * twardy
» ufajacy * nieuprzejmy
e sympatyczny » okrutny
* wspoipracuicy * niewdzkczny
3. sumiensb- chaotyczn&é¢
e Zzorganizowany * niedbaly
» skrupulatny * nieporadny
» skuteczny * lekkomyslny
« odpowiedzialny * nieodpowiedzialny
* rzetelny * niezrkczny
e praktyczny e zapominalski
* rozwany
e pracowity
4, stabiln@¢ emocjonalna - labilnéé¢
e stateczny * napkty
* spokojny * niespokojny




» zadowolony * nerwowy

» odprzony * 0 zlym nastroju
e nie pobudliwy e zamartwiagcy sk
e niewzruszony o drazliwy

* bojazliwy

* wybuchowy

* niestabilny
» obwiniajacy sk
* przygrebiony

5. otwarta¢ - zamkngetosé
na dawiadczenie
» 0 szerokich * banalny
zainteresowaniach * 0 waskich
* Z wyobrania zainteresowaniach
* inteligentny e prosty
« oryginalny o plytki
e Zintuicja * niezbyt inteligentny

» ciekawyswiata
» artystyczny

e Zinwency

e wnikliwy

Zrédto: Opracowanie wtasne na podstawiegkgi ,Psychologia decyzji kadrowych”
Czestaw S. Nosal, Wydawnictwdddjonalnej Szkoty Biznesu, Krakdéw 1999 r.

W wielu rodzajach pracy dobieranie ludzi pod weggim cech ich osobowa
jest rownie wane, jak dobieranie ich pod wazglem kompetencji umystowych.
Powodem rozszerzenia zbioru kryteriow o cechy osa@boi
Sa wymagania stawiane przez pgaleib rok organizacyjn. Jednak poszczegodlne
wymiary osobowsci ;3 zréznicowane do tego stopnia,
ze sprzyjag wykonywaniu r@gnych zawodow.

Miodzi ludzie (np. maturzyei) w toku nauki szkolnej nie uzyskyj
scislejszego wgldu w swoje zainteresowania, preferencje i zdatnoCzsto
wartasciowe osoby nie trafigjdo wielu zawoddéw i na stanowiska pracy zgodnie
z ich cechami osobowoi. Przyczyn jest fakt,ze ludzie ju wcze&niej dokonuj
innych niekorzystnych wyborow lubAeystem nie daje im szans rozwoju.

Wiele os6b wybiera dragswojej edukacji przez czysty przypadek, pod
wptywem nacisku grupy rowdeiczej, w zgodzie lub na przekér tradycji rodzinnej
itp. Przy wyborze drogi rozwoju zawodowego iglpozng& swoje zainteresowania,
zdolngci umystowe oraz cechy osobosen

Ukonczenie przeze mnie w tym roku Liceum Ekonomicznegalobycie
umiegtnosci, a take kwalifikacji zawodowych utatwi mi znacznie proveatie
dziatalngci na wtasny rachunek. W szkaleedniej zapoznatamsesi



z zagadnieniami z zakresu rachunkégip marketingu oraz elementow prawa.
Dzieki tym zagadnieniom wiem, jaka jest procedura uoudienia
| prowadzenia wlasnego przegsiorstwa. Potwierdzenie moich umggjosci jest
widoczne w ubiegtorocznym Konkursie Wiedzy o Bizees Regionie todzkim,
w ktorym zagtam drugie miejsce. Jestem osgalyczliwa, lubiaca kontakty z innymi
ludzmi - chetnie z nimi wspotpracej Nie lubke konfliktow
| staram gj ich unika&. Duza role przywiazuje do potrzeb ludzkich. Jestem ogob
przyjaznie nastawioa do zycia, a take bezpérednh. Rowignicy odbierag mnie
jako dobrego stuchacza, do ktérego przychopa wsparcie. Stabstrora mojej
osobowdci jest problem z zachowaniem asertywnymi szybkiodgmowaniem
decyzji. W miag mazliwosci staram si zwalcz& swoje stabéci, aby w przysziéci
nie przeszkodzity mi one wadeniu do okrélonych celéw i zamierze

Mam cichy nadzieg, ze praca nad majosobowdcia przyczyni s¢
w znacznym stopniu do agjni¢cia sukcesu zawodowego.



ROZDZIAL IV

Badanie ankietowe
w celu przeprowadzenia
pomystu na dziatalne
gospodarcy
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BIZNES PLAN
DLA JEDNOOSOBOWEGO
PRZEDSIEBIORSTWA ,,BABY”

Vo

™

»

©

| Ogoblna charakterystyka przedsebiorstwa
1. Dane
0 wiacicielu:
Nazwisko i img: Szuwart Renata
Adres Kochanéw 30
zamieszkania: 97-217 Lubochnia
Tel: 447123567
e-mail: baby@op.pl
Data urodzenia: 15.03.1985r.
Wyksztatcenie: srednie ekonomiczne
zawod technik ekonomista
2.Nazwa .Baby”
loklizacja | Koohandn 308
. . - u I
(siedzibg Biorac pod uwag potrzeby klientow, miejscem
lokalizacji do prowadzenia firmy jest lokal znajglcy
Si¢ na terenie mojej posiadia. Dlatego te nie poniog
kosztoéw zwazanych z wynajmem lokalu.
3. Forma Firma ,Baby ” wystpuje jako przedsbiorstwo
organizacyjno-| /édnoosobowe. Ten rodzaj formy prawnej uprawniaemni
_prawna do samodzielnego podejmowania decyzji i prowadzenia




spraw zwizanych z moim przedgdiorstwem oraz jego
reprezentacji. Zatforma dziatalngci gospodarczej
wiaze sk rowniez fatwa procedura zatenia,

CO przyczynito st do jej wyboru. Poza tym nie trzeba
dysponowa duwzym kapitatem, aby rozpoaz taka forme
dziataln@ci gospodarcze.

4. Obszar
dziatania

Obszarem dziatania jest gtdwnie miejsce mojego
zamieszkania i jego najbize okolice. W migrrozwoju
firmy i wigckszego zapotrzebowania p@on s¢
znacznie zZwikszyg.

5. Przedmiot
dziatalnosci

Zamierzam zaf Sie odsprzedz, i handlem
(sprzedaa) uzywanych ubranek dziegych.
Pocatkowo kede zajmowata stanowisko zarGwno
pracownika, jak i dyrektora firmy. Do wyboru tego
przedmiotu dziatalngei sktonita mnie m.in. sytuacja
materialna wielu rodzin wychowagych mate dzieci.
Zamierzam zaspokénczekiwania i potrzeby
poszczegolnych klientdw przy uwzghieniu ich pozycji
majtkowej.

Bede stard& sie jak najlepiej wywazywat z moich
obowiazkow, co przyczyni gido wzrostu pogpow
W mojej pracy.

6. Podstawowe
cele
dziatalndsci

Cele mojego przedshiorstwa:
A) obecne:

- zdobycie rynku mtodego konsumenta
na produkty o dobrej
jakasci uzytkowej (wywane artykuty
dzieckce);

- zaspokojenie oczekiwaraz potrzeb ludzi
zainteresowanych
oferowanymi przeze mnie produktami;

- przetrwanie na lokalnym rynku:
1. pot@enie nacisku na organizacj

(promocja przedsbiorstwa);
2. uksztattowanie odpowiedniego wizerunku
firmy;
B) przyszte:

- potaenie wekszego nacisku na promegj

- powgkszenie rynku zbytu;

- zdobycie wekszej liczby klientow;

- wzrost zainteresowania oferowanymi przeze
mnie produktami;

- osigniecie znacznych efektow finansowych;

- wybudowanie nowoczesnego lokalu-
— zadanie inwestycyjne.




Jednak najwaniejszym celem tego przedsiziccia
jest zmniejszenie bezrobocia na rynku lokalnym pepr
zatrudnienie pracownikéw. \Waym celem jest te
zapewnienie sobie miejsca pracy oraz stopniowe
usamodzielnienie si

Il Informacje o oferowanych produktach

Méj sklep zostat przeznaczony dla dzieci w ole@®niemowtcym. Oferuje
szereg wywanych, niezniszczonych i kolorowych produktow ebdej jakaci.
Osobkcie zamierzam doky¢ wszelkich stana aby oferta mojego sklepu
pokrywata st z raznymi gustami i upodobaniami klientow. Do wspotpracy
planug zacleci¢ zarowno osoby chce sprzedardznego rodzaju artykuty
dzieckce, jak teé potencjalnych nabywcow, ktérzy mpgupic wiele
produktow w dobrym stanie, a przy tym po znaczmiszych cenach.

Oto oferta sprzeda przedstbiorstwa ,Baby”:
1. odziez dzieckca:

- bluzeczki erkbinezony
- koszulki kurtki
- body komplety
- kaftaniki spodenki
- pizamki - swgie
- czapki buty
- sukienki
2. i&eczka
3. pdciel:
- koce - poszewki
- kotderki - przécieradta
- poduszki -$piworki do t&zeczek
4. wozki
5. foteliki samochodowe
6. zabawki
- grajce - prz@nki
- grzechotki - pluszaki
- grzechotki do wézkéw Kia
- pojazdy dzieete - maskotki

Przedstawiona oferta sprzegdcdzie ulegé ciagtym modyfikacjom,
zgodnie z pangga mody, potrzebami, a tale oczekiwaniami nabywcow.
Produkty wystawione do sprzegakomisowej leda czesto jedyn
I niepowtarzaln okazp.

Dlatego te bede sugerowa klientom ciagte sledzenie tych zmian
oraz zachca ich do skorzystania z mojej oferty.

Il Analiza rynku i plan marketingowy

1.Podmioty W mojej najbliszej okolicy nie istniejeadna firma,
dziatajace ktora zajmowataby sisprzedaa uzywanych ubranek
w branzy — dzieckcych, co przyczyni gido zataenia danej firmy.




gtdwnie
konkurenci

Podobne przedsbiorstwa znajduj sic w oddalonym
o kilkan&cie kilometrow gsiednim miécie —
Tomaszowie Mazowieckim. Jednak zajmsk one
sprzedaa odziezy uzywanej, a zamiarem mojej firmy
jest handel zywanymi ubrankami dla matych dzieci.
Na tej podstawie megwnioskowd, ze konkurencja
na lokalnym rynku jest nieda.

Z przeprowadzonych analiz wynikag jedynym
powodem mogcym stanowd problem jest brak
zaufania otoczenia do firmy zajmugj sk sprzedaa
uzywanej odziey. Istnieje pewna ¢ klientow
(32% - na podstawie przeprowadzonego badania
ankietowego), ktérzy nie akcepiypunktdw sprzedsy
odziezy uzywanej. W zwazku
z tym zamierzam poglf dziatania majce na celu
zdobycie odpowiednigj liczby nabywcéw i wzrost
zainteresowania mgjirma. Wielkim plusem mojej
dziatalngci jest stworzenie wkgiwego wizerunku
przedsgbiorstwa — jako niediego nie duego
oferujpcego klientom artykuty o dobrej jaka.

2. Oferta
rynkowa

Moje przedsibiorstwo edzie zajmowato
Si¢ sprzedaa i odsprzedza uzywanych:
- ubranek dzieecych,
- zabawek dzieetych,
- wozkdw dzieaicych,
- pcécieli dzieckcej,
- f0zeczek dziegicych.

3. Rynek zbytu

W celu podjcia decyzji zwazanej z sprzeda
uzywanej odziey (produktéw) dzieaicych
przeprowadzitam badanie ankietow&@d 50 oséb.
Na jego podstawie dosztam do wnioske wickszas¢
badanych oséb jest sklonna dokémakupu aywanych
ubranek (produktéw) dla matych dzieci. Ustalitam,
ze zainteresowanie sprzegaktdra mam zamiar
zrealizowd jest due. Klienci byliby w stanie zaptaci
za oferowane produkty w granicach od 50 do 100
ztotych. Cena ta jest uzal@ona od rodzaju produktu
(ubranka, zabawki, wozki, itp.) oraz od ogolnedo ic
stanu i jakéci. Gtdwnymi klientami mojej dziatalrii
sa ludzie pracujcy i oshgajcy przecgtne dochody.

4. Odbiorcy i ich
potrzeby

Klientami przedsbiorstwa mog by¢ zaréwno
pojedyncze osoby plaryge w przysziéci narodziny
i wychowywanie dzieci, jak rownierodziny
wychowupce dzieci w okresie poniemogaym.

Na podstawie przeprowadzonej ankiety gog




stwierdzt, ze nabywcamiggtownie mtode kobiety
(74%) mieszkajce w moich najbliszych okolicach.
Jednak nie oznacza tae konsumentami nie madpy¢
mezczyzni. Wedtug przeprowadzonego badania ich
udziat jest znaczny, gdywynosi 26%.

Jako przedsbiorstwo dziatajce na rynku bde
dazy¢ do tego, aby oferowane przez siebie produkty
sprzeda jak najwkkszej liczbie klientow. W tym celu
zamierzam pozriamotywy pos¢powania
potencjalnych nabywcéw, ktére powoduje dokonuj
oni zakupow.

5. Ceny
oferowanych
dobr

W procesie ustalania cen uwahitam wiele
czynnikdéw, ktore wptyway na ich poziom.
Najwazniejsze to:

- oczekiwania nabywcow,

- istniepcy na rynku popyt na produkty dla ktorych
ustalitam ceas,

- ceny podobnych produktow zaspokaggch

te samy potrzele (klient maze zrezygnowa

z jednego produktu na rzecz innego, sprzedanego

po niszej cenie),

- jakos¢ i wyglad oferowanych produktow.
Podstawowym celem mojej dziatafeo jest dizenie
do osigniccia okrglonego poziomu rozwoju
przedstbiorstwa, w zwazku z tym ustalone przeze
mnie ceny powinny zapewhmi realizacg tego celu.
W mojej firmie cena uzakmiona jest od jaki
| stanu ogolnego produktow. Oferowane przeze mn
artykuty keda niezniszczonedredniej jakdci, dlatego
tez ich cena bdziesredniej wartéci w porownaniu
do cen nowych produktéw u konkurenta. Uogohta;
moje przedsibiorstwo kdzie stosowato strategi
sredniej wartdci, skierowan gtéwnie do oséb
osikgajacych przeaitne dochody. W celu zekszenia
sprzeday zamierzam zastosowaabat ilgciowy, czyli
obnizenie ceny w wysokii 10% dla nabywcow,
ktorzy dokonaj zakupu w grupie powej 5 osob.
Biorac pod uwag dochody osigane przez
nabywcéw najbliszych okolic tj. od 1100 do 1500
ztotych (wedtug przeprowadzonych baylaamierzam
zastosowarabat przestrzenny w wysadad 5% zniki.

6. Plan
marketingowy

Jednym z celdéw mojej dziatakéw gospodarczej jest
wejscie na rynek gywanych artykutéw dzieecych
oraz utrzymanie gina nim w diugim czasie. W celu

stworzenia harmonii mdzy produktem i jego

e



konsumentem opracowatam plan marketingowy, Kt
zawiera nagpujace przedsiwziecia:
1. cihgte badanie i oddziatywanie na preferencje
nabywcow poprzez:
a) promogj produktéw
- konkursy
- ceny promocyjne (np.asize o 10%)

b) kampani reklamowa:
- np. w prasie
- w miejscach publicznych odum ruchu

ludndci
- W miejscu sprzedsp
2. wydawanie kolorowych informatoréw handlowych

I ofert ( np. ulotek, plakatéw)

3. dokonywanie cgtych zmian asortymentowych
produktow, jako reakcja na zmiany w modzie

I innych czynnikéw popytotworczych
4. oferowanie produktow o dobrej jako

I wyteczngci przy zachowaniu poziomu cen

rynkowych na towary nszej jakgci

w jednostkach konkurencyjnych
5. budowa nowoczesnego lokalu.

Sporadzenie planu marketingowego i jego realiza
pozwoli unikra¢ mojemu przedsgbiorstwu wielu
problemow. Wraz z uptywem czasu plaau;
modyfikacg planu.

7. Dystrybucja
| je] sposoby

Moje przedsibiorstwo charakteryzuje strategia
wytacznej dystrybucji, ktéra polega na tym,

ze okrdlony produkt jest oferowany w jednym punkg

sprzeday. W moim przypadku miejscem tym jest
sklep.

Oferowan przeze mnie sprzedazywanych
artykutdéw dzieaicych charakteryzuje goedni kanat
dystrybucji (producent -hurtownik - detalista -

- konsument- sprzedawca detaliczny - konsument).
Jest on rowniewaskim kanatem dystrybuciji.
Rozwijanie kanatéw dystrybucjicblzie jedma

z mocnych stron mojego przeelsiorstwa np. poprzez
wybudowanie nowego lokalu.

8. Reklama i
promocja

Warunkiem osigniccia sukcesu na rynku jest
oferowanie wysokiej jakiei produktu dz
swiadczenie ustugi przy nitiwie niskich kosztach

oraz sprzedawanie go po cenie akceptowanej przez

klientow. Jest to warunek konieczny, lecz nie

wystarczajcy do duej sprzeday i znacznego udziatu

ry

cja

e



w rynku. Niezwykle wane jest take informowanie
spoteczéstwa o wytwarzanych produktach oraz
~poszukiwanie” nabywcow poprzez akagklamowy.
W tym celu dokonatam wyboru takighodkow i form
reklamy za pomag ktorych uda s mi dotrze

do najszerszej grupy nabywcéw przy nzgaiych
kosztach. W przypadku nie dostarczenia odpowiednich
informaciji przez moje przedgdiorstwo klienci nie
wiedzieliby o jego istnieniu. W zwkku z tym
niezkedny jest proces przekazywania informacji, ktéry
zwickszy zapotrzebowanie na oferowagrzeze mnie
sprzeda.

W ramach reklamy mojego przeelsiorstwa
sporadzitam wiasne logo firmy. Przygotowatam
kilkaset ulotek i broszur reklamowych. Uréntgam

je na tablicach informacyjnych znajdaych sg¢

w mojej najbliszej okolicy i w Tomaszowie
Mazowieckim. Udato mi girOwniez przygotowa
hasto reklamowe. Swoje ogtoszenie zamuilam

w regionalnej prasie. Jako §mk reklamy
wykorzystatam Internet, gdyumazliwia on tatwy
dostp do potencjalnych klientow. Zandgtam w nim
wiasm strore www.baby.com.pl. Na tej stronie
umiescitam informacje

0 przedsibiorstwie i 0 oferowanych przeze mnie
produktach. Ponadto zamieszczenie na stronie wwy
adresu e-mail umitiwi poszczegolnym klientom
natychmiastowe skontaktowanie gimoim
przedsgbiorstwem. Dodatkowreklane zewrgtrzng
stanowy przygotowane przeze mnie plansze i plakaty.
Dla zdobycia dgego udziatu w rynku wane g wszel-
kie dziatania firmy zwizane z promogjproduktow.
W celu ,zdobycia” klientdw zamierzam zastos@éwa
rabat ilgciowy polegajcy na obnieniu ceny

w wysokaci 10% dla konsumentéw, ktorzy dokoau;
zakupu w grupie powgj 5 0sob. Ze wzgtlu na dochc
dy oshgane przez nabywcow przewidupwniez
wprowadzenie rabatu przestrzennego (5%kani
Zamierzam wprowadgziobnizenie ceny dla tych
klientow, ktorzy leda posiadé okreslong ilos¢ kuponow
wreczanych w momencie kolejnych zakupow

lub publikowanych w prasie.

IV Plan funkcjonowania przedsiebiorstwa i struktura
organizacyjna




1. Kadra
zarzadzajaca

Sukces firmy zalgy gtownie od jej kierownictwa.
Ono, bowiem zarglza przedsgbiorstwem, czyli
wykonuje czynnéci zwiazane z planowaniem,
organizowaniem, motywowaniem oraz
kontrolowaniem, a tate decyduje o strategii rozwoju
przedsgbiorstwa.

W pocatkowej fazie rozwoju mojego
przedstbiorstwa lede zajmowata stanowisko
pracownika, jak rowniedyrektora.

Dzigki ukonczeniu Liceum Ekonomicznego
| zdobyciu umiggtnosci z zakresu rachunkowo mog:
sama zaj¢ si¢ sprawami rozliczania firmy z tytutu
podatku. Zdobyte w szkokeedniej kwalifikacje
utatwia mi prowadzenie dziatalgoi gospodarcze,;.
Moje wynagrodzenie z pewfaa nie kdzie state,
gdyz zwigzane jest z uzyskanymi dochodami.

Do prowadzenia mojego przeglsibrstwa nie musg
wynajmowa lokalu, tym samym nie ponie$a ten cel
zadnych wydatkow. Dodatkowym plusem jest
posiadanie przeze mnie prawa jazdy.¢Rei
mozliwosci skorzystania z samochodu rodzicoydd
mogta dojechaw dowolne miejsce, ha czym rownie
zaoszcedze.

2. Schemat
organizacyjny

We wspoéiczesnej gospodarce rynkowej, ze gaigl
na jej ogromne skomplikowanie, zmiesfo
I niepewnd¢, przedsgbiorstwo, ktére chce nie tylko
przetrwa, ale rozwij& sig, musi nieustannie
obserwowa swoje otoczenie oraz planodvawoj
sposbéb pogpowania w przyszkri.
W przypadku powodzenia mojego przegidiccia
I uzyskania spodziewanych kokzy, przewidug
zatrudnienie w przyszgoi pracownikéw. Dlatego
tez opracowatam struktgrorganizacyja w ramach,
ktorej przebiegaj procesy zargzania
przedstbiorstwem. Struktura ta jest rezultatem
dokonanego w przeddiiorstwie podziatu pracy
oraz rozmieszczenie uprawnido podejmowania
decyzji. Jest ona stosunkowo prosta,zgaynie duych
punktach sprzeds witascicielowi podlegag
bezpadrednio sprzedawcy i inni pracownicy.
Nie wystpuja tu ogniwa pérednie m¢dzy kierupcymi
a sprzedawcami. Jako wtacielka przedsibiorstwa
zamierzam wyznaczaadania i korygowaje w razie
potrzeby. Zajmujc najwyzsze stanowiskodule
rowniez kierowa podlegtym mi personelem




| odpowiad& za calé¢ pracy w przedsbiorstwie.

Kwalifikacje zatrudnionych przeze mnie
pracownikow kda odpowiada wymaganiom
zawodowym na danych stanowiskach pracy.
Przy wyborze pracownikowebde zwrac& szczegola
uwag; na ich zdolnéci, sklonnd¢ do doskonalenia
umiejtnosci w zawodzie. Do zadapracownikéw
bedzie naleato m.in. uzgadnianie ze mn
najwazniejszych decyzji i spraw finansowych. Bi
temu moje przedsbiorstwo lgdzie charakteryzowa
sprawny system informacji. Pracownicyda
przekazywa mi informacje oraz raporty o stanie
finansowym mojego przeddiiorstwa.

Wraz ze zmianami zaflawielkosci oraz otoczenia
przedsgbiorstwa przewidy wprowadzenie zmian
w strukturze.

V Analiza finansowo - ekonomiczna

Koszty zwhzane z rozpoeziem dziatalnéci gospodarczey:

- przystosowanie posiadanego lokalu na sklep -zb00

- pozostate wydatki (ubezpieczenie, ulotki i plgkiaklamowe) — 700 zi.
Razem inwestycje pochtqri200 zt.

Ustalenie ceny oferowanego produktu.
Ze wzgkdu, ze oferug sprzeda uzywanych artykutow dzieecych przy
ustalaniu ceny bierpod uwag nastpujace elementy:
- 0g0Iny wyghd artykutéw,
- jakos¢ produktow,
- stopié zuzycia wyrobow,
- obowhzujaca mock.

W celu pokrycia kosztow zwranych z rozpoeziem dziatalnéci musz
sprzeda na przyktad:
- f6zeczka i wozki o wartai 650 zt.
- 0dziez dzieckca (kaftaniki, spodenki, buty, bluzeczki) gcknej wartgci
250 zt.
- poduszki, poszewkidpiworki do tazeczek odcznej wartgci 180 zt.
- zabawki (grzechotki do wozka, przytulani, lal&ijacznej wartéci 120 zi.
Razem: 1200 zi.

Przewidywane koszty mieszne zwizane z funkcjonowaniem
przedstbiorstwa:
- zakup artykutow dzieecych — 400 zt.
- pozostate wydatki (ubezpieczenie spoteczne ivedioe, energia, telefon,
reklama) — 900 zt.




Razem: 1300 zi.

Aby pokry mieskczne koszty muszdokona sprzeday nasgpujacych

produktow:
- foteliki samochodowe — 350 zi.

- zabawki (maskotki, pojazdy dziece, grzechotki) — 150 zt.
- odzier dzieckca (koszulki, komplety, kurtki) — 250 zi.

- 6zeczka o4cznej wartéci 550 zt.

Moze to by rowniez inne zestawienie artykutow dziecych.
Bilans otwarcia przedsbiorstwa ,Baby”

na dzié 1.05.2006r.

AKTYWA PASYWA
1. Materiaty 1. Kapitat
potrzebne do podstawowy 1200 74
wykonywania '
dziatalndci 500 zt.
2. Kasa 700 zt.
RAZEM 1200 zt. RAZEM 1200 zt.

Zrédito: opracowanie wiasne

Zaplanowatamze moj mies¢czny przychod &dzie wynosit 1800 ziotych.
ZYSK BRUTTO = przychody — koszty miegizne
500 zt. = 1800 zt. — 1300 zt.

W celu osigniecia zaplanowanego przychodu mgsibkona sprzeday
artykutow dzieagcych o wartéci 1800 ztotych, czyli rownej planowanemu

przychodowi.

Jako absolwentka podejmca dziatalné¢ gospodarczzamierzam
skorzysta z programu ,Pierwsza Praca”, w ktorym jest dofs@mmanie
sktadek w cgsci przeznaczonej na ubezpieczenie wypadkowe ordawe.
Stanowi to ogotem 14,62% podstawy tj. nagzego wynagrodzenia,

czyli kwotg 111 ztotych.

VI Analiza S.W.O.T.

1. Mocne strony
przedsiewziecia

2. Stabe strony przedsiwziecia

e Dobra opinia u klientow
» Brak silnej presji konkurencji

. Brak srodkéw na
finansowanie zmian




na rynku pracy

Przewidywany popyt

Przedstbiorstwo prowadzi
analizy rynku

Dobrze przem§tlana strategia
rozwoju

Doswiadczona kadra
kierownicza (wiedza
I umiejetnosci witasciciela
z zakresu podstaw
rachunkowdéci i elementow
prawa)

Bardzo dobrze wypogany
lokal

Che¢ pracy,zyczliwos¢
dla ludzi

Mozliwos¢ sprzeday poza
terenem miasta Tomaszowa
Mazowieckiego

Dobre rozpoznanigrédia
zaopatrzenia

Mozliwosé¢ zwiekszenia
obszaru dziatania poprzez
wejscie

na nowe rynki

Posiadanie przez wieiciela
prawa jazdy, co unmiwia
szybszy dogp do klientow

Zapewnienie sobie przyszo

Pomoc w obowjzkach ze
strony rodziny i przyjaciét

Zmniejszenie bezrobocia na
lokalnym rynku pracy poprzez
zatrudnienie pracownikow

organizacyjnych

Bezrobocie na lokalnym
rynku pracy

Koniecznd¢ udowodnienia
SWojej sumienngi
I wiarygodndci

Mozliwos¢ pojawienia
si¢ konkurencji

3.Szanse dla przedsgbiorstwa

4. Zagrazenia dla
przedsiebiorstwa

Oferowanie produktéw o
dobrej jakdci, nowoczesnych,
modnych oraz atrakcyjnych
ma szanszdobycia rynku
dzieckcego

Pojawienie si nowych grup
klientow

Wejscie na nowe rynKi

Szybko rozwijajca se
konkurencja na rynku
dzieckcych towarow
konsumpcyjnych

Wzrost sprzedegy substytutow
Zmiana potrzeb i gustow
nabywcéw

Wysokie podatki




* Mozliwos¢ poszerzenia
asortymentu

VIl Rozw0j przedsigbiorstwa

Sytuacja, ktéra panuje na rynku pracy nie jastorvalagca, gdy w moje;
okolicy jest wecej 0s6b poszukagych pracy, ni tych, ktérzy stwarzaj
miejsca pracy. Dlategoieodgtam decyz¢ o samozatrudnieniu.

Uwazam,ze zaplanowana przeze mnie dziatadthma duy wptyw
na osagniecie sukcesu viyciu. Wiele osob zgtasza zapotrzebowaniegzame
z sprzedza uzywanych artykutow dzieecych (66%). Na tej podstawie
wnioskug, ze kedzie ono coraz wksze. Jednak abym mogta zrealizéwaoje
plany musg zdoby¢ zaufanie klientéw, jak rownieuzyska akceptag
spoteczn.

Mo&j pomyst na samozatrudnienie pozwoli mi nanigdzielnienie s
I stworzenie sobie miejsca pracy. UWkaenie przeze mnie Liceum
Ekonomicznego i zdobycie wiadokwod z zakresu podstaw rachunkaiep
I prawa utatwi mi rozpocgie dziatalnéci na wkasny rachunek.

Wystpujac na rynku jako przedgbiorstwo jednoosobowe postawitam prz
sohy cel do realizaciji, ktéregoebe dazy¢. Na dalszym etapie rozwoju
przedstbiorstwa, czyli po zdobyciu okiwnego zysku, plangjwybudowa
nowoczesny sklep, odpowiednio go wypnsgai kontynuowa rozpoczta
dziatalng¢. Moim zamiarem jest rowniestworzenie placu zabaw dla dzieci
w daé¢ bliskiej odlegtdci od sklepu. Wienze takie miejsca zabaw patane
sa m.in. przy placowkach szkolnych. W zwku z tym chciatabym w miar
mozliwosci urozmaict naszym najmtodszym obywatelom chwile dzistiva.
Pomyst ten narodzit sina podstawie wtasnych przefign i obserwacji rodzin
u ktérych sprawowatam opiekad dziémi. Zazwyczaj ci ludzieyja w
szybkim tempie gzac do kariery zawodowej, przez co zdarzgaisi zapomina
0 swoich pociechach. Uwam,ze wybudowanie placu zabaw przyczynitoby
sie rowniez do zdobycia wikszej liczby klientéw i ich zaufania.

Plany zwdzane z mgj dziatalndcia dotycz tez rodzin najbiedniejszych.
Przewidug zalazenie kotka niogcego pomoc takim osobom, zwlaszcza
w okresachiwiatecznych. Sktonita mnie do tego zaobserwowana sjdua
materialna biednych rodzin.

Gdy przedmiot mojej dziataldoi ulegnie poszerzeniu zamierzam zatrddn
pracownikow, dzki czemu podejrawalke z panugcym bezrobociem
na lokalnym rynku pracy. Jednak wieme, same ctci nie wystarcz. Dlatego
mam nadziej, ze solidna praca utatwi mi realizadych wszystkich zamierae
oraz osigniccie sukcesu.

VIl Podsumowanie

Dzigki przeprowadzonym badaniom ustalitam cele przguisistwa isrodki
do ich osagnigcia, co w przyszkci utatwi mi umiegtne sterowanie firm
na rynku pracy. W biznes planie ofliam strategt i taktyke dziatania, a take
czas, w jakim cele powinny bByshgnicte przez moje przedgiorstwo.

Zatozenie przedsgbiorstwa jest dla mnie nie tylko szansa znalezienie




dochodu przy braku ofert pracy, ale rownmozliwoscia umazliwiajaca
zatrudnienie w przyszéoi pracownikéw. Kolejnym elementem motywaym
mnie jest faktze osoby z mojego najtatbzego otoczenia tak prowadz
samodziela dziatalnd¢ gospodarcz przynosaca zysk. Jestem przekonana,
ze W razie potrzeby mediczy¢ na ich pomoc.

Zaplanowana przeze mnie dziatdharuchomiona &dzie w oparciu grodki
wiasne w gotéwece. &le rowniez korzystata z pomocy przewidzianej
dla absolwentow w programie ,Pierwsza Praca”.

Uznatamze biznes plan natg sporzdzi¢ przed rozpocgiem dziatalnéci,
poniewa dokument ten zawiera szczegotpanaliz otoczenia
przedstbiorstwa oraz jego charakterystylDzigki wykonaniu biznes planu
uwazam,ze zmniejsz ryzyko niepowodzenia firmy, poniewavczeniej
okredlitam przyjmowan strategg.

Sporadzony przeze mnie biznes plan potwierdzit optacaino
zaproponowanego przedsaizigcia. Uwaam,ze sprzedaoferowana przez
moje przedsibiorstwo ma petpszansg powodzenia.




ROZDZIAL VI

Plan wprowadzenia
W zycle - harmonogram
realizacji przedswziccia



Plan wprowadzenia wycie lub harmonogram jest payzaniem celow, zada
| strategii dzialania. Prezentuje zamierzenia, &tGnaj zapewnt mojemu
przedsgbiorstwu osiganie planowanych celéw w oktenym czasie. Wskazuje, w
jakich terminach &da realizowane poszczegollne dziatania skigoljse na cel
gtéwny.

Harmonogram realizacji przedsiewziecia

Lp. Czynnosé Termin wykonania
1. | Rozpoznanie i analiza rynku siepiz005 r.
2. | Ustalenie strategii marketingowej zplaiernik 2005 r.,

3. | Rejestracja przedgiorstwa

a) Zgtoszenie dziatalniei do Urzdu
Gminy w Tomaszowie Mazowieckim grudzier 2005 r.

b) Zgtoszenie do Urgu Statystycznego
o nadanie numeru REGON styczeé 2006 r.

c) Zatozenie rachunku bankowego stycze 2006 r.

d) Zgtoszenie do Urgdu Skarbowego
w Tomaszowie Maz. o nadanie Numeru
Identyfikacji Podatkowej luty 2006 r.

e) Zgtoszenie ptatnika do Zaktadu

Ubezpieczé Spotecznych luty 2006 r.
4. | Adaptacja lokalu do dziataléc marzec 2006 r.
5. | Dostawa i montawyposaenia kwieci@ 2006 r.
6. | Rozpoczcie kampanii reklamowe] kwieaie2006 r.
7. | Przyjecie pierwszych géci maj 2006 r.




BIBLIOGRAFIA

1. Lucyna Kowalczyk ,Biznesplan, czyli jak pozhkredytobiorg”
Warszawa 2001

2. Jacek Musiatkiewicz ,,Marketing” Ekonomik 2003

3. Czestaw S. Nosal ,,Psychologia decyzji kadrowych”

4. Strony internetowe:

= www.lpraca.qov.pl

= www.praca.korba.pl



LAt ACZNIKI



ANKIETA

Szanowni Pastwo

Bede wdzigczna, j8li zechcecie péwigcic troche czasu na wypetnienie niniejszej
ankiety. Celem ankiety jest oktenie zainteresowania, potrzeb oraz oczekiwa
zwigzanych ze sprzedauzywanych ubranek dla matych dzieci. Ankieta skiernava
jest do os6b wychowsgych dzieci w okresie poniemoyaym (lub planuicych w
przyszicgci ich narodziny i wychowanie). Prase udzielenie szczerych odpowiedzi.
Ankieta jest anonimowa. Poprawndpowied prosz zaznaczy X" badz samemu
WpISEC.

Pytanie 1
Czy jest Pan/i zainteresowany/a zakupemywanych ubranek dla matych dzieci?

O tak
I o 1T o [ = Vo7 =T o [0 g RPPR

Pytanie 2
Czym Pan/i kierowal/a byegprzy podiciu decyzji o zakupieawanych ubranek dziecych?
O sytuag materialia rodziny,
O das¢ szybkim wyrastaniem dzieci z odzie
O rekomendagj przyjaciot,
L3NNG, JAKIE?....eee et ettt b bbb e e s nnannan s

Pytanie 3
Co bral/a by Pan/i pod uwggrzy zakupie?
O ogdliny wyghd odziey,
O jakaé¢ odziery,
O aktualnie obovizujaca modk,
L1 INNE, JAKIE?.. oottt cemmmemmes et s s sss st nssessesssssssnsansaesans

Pytanie 4
lle piengdzy Grednio) przeznaczy¥/a by Pan/i na zakup agizia/wane] dia dziecka?

Pytanie 5
Czy by¥/a by Pan/i zainteresowany/a odsprzaaaranek dzieetych?



O tak,
O nie.

Pytanie 6
Czy uwaa Pan/i,2 uzywanie tego typu odzig mogtoby w przysziai wpkymaé niekorzystnie na
rozwoj i psychik Pana/i dziecka?
I T 01200 0 TP
L1 NIE, AIACZEYO™?. ... oottt s sssse s sssesrssas e s ess s st ssannens

Pytanie 7

Czy uwaa Pan/ize powinny powstavégounkty sprzeda odziery uzywanej?
[0 18K, AIACZEGO?......oceceee e e ettt s s a s nraneas
L3 NIE, AIACZEYO?.......ceeeee e ettt nss s s a s nraneas

Metryczka

1. Pi¢ osoby wypelniacej ankiet
O kobieta
O mezczyzna

2. Wyksztalcenie
O podstawowe
O srednie
0 wyzsze

3. Wiek wypelniajcego:
O ponize] 20 lat
O 21-25
O 26-30
O powyzej 30 lat

4. Liczba posiadanych przez PanafPdrieci?
O nie posiadam dzieci
O jedno dziecko
O dwoje dzieci
O troje dziec
00 czworo i wece] dziec
5.Prosz wpis& plet | wiek Pana/i dzieckai:
0,15 PP



6. Miejsce zamieszkania osoby wypeing)j ankiet
O miasto
O wies

7Jest Pan/i osgbpracujca?
O tak
O nie

8. Wysoké¢ oshganych dochoddw w migsi:
O do 1000 z
0O 1100-1500 z
O powyzej 1600

Serdecznie dgkuje za wypelnienie ankiety.



Przedsiebiorstwo Jednoosobowe
LBABY”

Renata Szuwart
Kochanoéw 30
97-217 Lubochnia
Zadzwon: 44712356
e-mail: baby@op.pl
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Zaopatrzone jest w wszystkie
potrzebne artykuty dziegte
jak: t6zeczka z wypoganiem,
wozki, foteliki samochodowe,
ubranka i zabawki.

©

<< Sklepik ,BABY” -
- to ubranka bardzo tanie, kolorowe,
dla maluchoéw catkiem nowe! >>

ZAPAMIETAJ:
Sklep ,BABY” — wszystko dla Twojego dziecka

Serdecznie zapraszam Pstwa do zakupow w moim sklepie,

w ktérym znajdaewszystko dla waszych pociech
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<< Sklepik ,BABY” -
- to ubranka bardzo tanie,
kolorowe,
dla maluchéw catkiem nowe! >>




